
VESTJYSK SAMARBEJDE  
 

SMAGS- OG NATUROPLEVELSER 

i Skjern Enge 









Markedsføring gennem mediepartnere 
 
JV/Shop (Jydske Vestkystens læserområde) 
 
Klubringskjern  
( Dagbladet Ringkøbing-Skjern, Århus, 
Randers, Viborg, Holstebro 
 
Mediepartner markedsfører på print, online og i 
Nyhedsbreve – sælger billetter og afregner 
med aktør.  
Typisk påregner de sig ca. 20 % af salgsprisen  
pr. billet for denne ydelse  



 
LAV EN PLAN  

Skab et solidt og gennemarbejdet 
fundament for dit koncept 

HVAD  

vil du sælge  
 

HVEM  

er din 
målgruppe(r) 

HVOR OG HVORDAN 

vil du markedsføre  
 



 
 

TÆNK UDEFRA OG IND 
 
 • VÆR SKARP på din målgruppes ønsker -  deres bevidste og ubevidste behov 

• TÆNK KUNDEOPLEVELSER ind i alle led af værdikæden 

• GØR DET ENKELT for dem at finde, bestille og betale for dit produkt 

• HA’ FOKUS PÅ GENBESØG / genkøb gennem attraktive tiltag 

• INVOLVER DINE KUNDER – de vil elske det 

• PAK DINE KUNDER IND i service og kvalitet, og overrask dem positivt 

 

 
 



SÅDAN SKABER DU INDTJENING 

• Lav et budget over alle omkostninger 

• Hvad skal hver aktør have af indtjening 

• Evt. jeje af bus, cykler, kano, entre til museum etc. 

• Hvad kan/må/skal turen koste 

• Hvor mange gæster pr. tur (min. antal for du tjener penge) 

• Find evt. sponsorer til vand, vin, sodavand, goodie bag etc. 

 

 
 
 



Det handler om at tilføre 
 

VÆRDI 
 

Der hvor kunden har brug for det 


